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SEM SEA
Online-Werbung fur verwendee Lésungen

Fast die Halfte der B2B-Entscheidungstrager sind Millennials

E nt S C h e i d e r i m B 2 B — B e re i C h (geboren zwischen 1981 und 1995) und auf professionellen

sozialen Netzwerken wie LinkedIn zu finden.

Zusammenfassung

Die Online-Marketing-Aktivitaten fir die Allgemeine Bau-Chemie fiihrten tiber einen Zeitraum @ ABC Die Beste Losung - Allgemeine Bau-Chemie GmbH

115 Follower:innen
Anzeige

g von 8 Jahren zu 11 Millionen Werbeimpressionen, ca. 80.000 Website-Besuchen und zu

Waschplatzsanierung von Rinnen in Reinraumen. Wir haben fiir Sie die BESTE
LOSUNG! Wir beraten Sie gerne dazu - kontaktieren Sie uns.

-— hunderten Zielabschlissen. Diese Erfolge trugen dazu bei, dass das Rebranding der Marke zu
#waschplatzsanierung #pharma #reinraum #abc #diebesteloesung

“ABC Die Beste Losung” erfolgreich war, der interne Vertrieb der Allgemeinen Bauchemie und i i

die Expansion in den DACH-Markt effektiv unterstiitzt wurden.
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SEMSEA unterstiitzt GulBerst kompetent unsere Online-Marketing-Kampagnen in den Bereichen

Google- und Linkedin Ads. In regelmdlSigen Feedbackrunden optimieren wir gemeinsam die

) SS—

Strategie fiir eine noch effektivere Bespielung der Marketingkandle. Dadurch konnten wir bereits

. Lo . ) . . . LinkedIn Single | Ad mit k
zahlreiche qualitativ-hochwertige Leads generieren. Wir schétzen die Partnerschaft sehr. HECn SNgie Mage A Mt Kurzem
Leistungsversprechen und Moglichkeit fiir

- Alexandra Hiller, Marketing & Vertrieb

weitere Informationen


https://www.abc.co.at/

CASE STUDY

Sie mochten mit Online Marketing Ihr B2B-Unternehmen auf die nachste Stufe heben?

Uber den Kunden

Die Allgemeine Bau Chemie mit Sitz in Salzburg ist Experte fiir Abdichtungen,
Bodenbeschichtungen, Betonsanierung und Untergrundsanierung. Zielunternehmen sind
unter anderem die Lebensmittelverarbeitung, Backereien und die pharmazeutische Industrie.
Mit gezielter Online-Werbung werden Entscheider im B2B-Bereich angesprochen und somit

wird der firmeneigene Vertrieb unterstiitzt und qualifizierte Leads generiert.

Herausforderungen

Die grol3te Herausforderung bei der gemeinsamen Zusammenarbeit war die Herausarbeitung
der sehr spitzen Zielgruppe. Die Kampagnen richten sich vor allem an Entscheider von
B2B-Unternehmen. Das macht es natirlich schwieriger, die richtigen Personen anzusprechen.
Vor allem zu Beginn der Betreuung war es daher wichtig, die richtige Marketingstrategie und

richtigen Marketingkanale zu identifizieren, um die Zielgruppe effektiv anzusprechen.

Ziele

Der Fokus bei den Kampagnen liegt auf einer sehr spitzen Zielgruppe: Entscheidern von
B2B-Unternehmen in der Lebensmittel- und Pharma-Industrie. Diese gilt es zu Uberzeugen
und fur die Boden von ABC zu begeistern. Weitere Ziele waren die Unterstltzung des
Rebrandings zu "ABC Die Beste Losung' die Steigerung der Bekanntheit und die
Unterstiitzung des Vertriebs. Eine enge Zusammenarbeit mit regelmaligen Abstimmungen
war notig, um diese Ziele durch die Entwicklung und Durchfiihrung von effektivem

Online-Marketing zu erreichen.
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Anzeige - kuechenboden.com/allgemeine/bauchemie

Premium Kuchenboden | Thermische
Bestandigkeit

Technisch perfekte und optisch hochwertige Kiichenboden
individuell fir Sie gestaltbar. ABC ist Premiumanbieter von
Reinraumbdden im Bereich Pharma, Automotive und
Lebensmittel.

Wirkungsgebiet
Betonsanierung
Leistungsversprechen

Leistungen & Angebote

%, 0662 6422 71 anrufen

Beispielanzeige fiir ein neues Produkt in Google

Ads fiir den Such-cluster: Klichenbdoden

Ergebnisse

Die Online-Marketing-Kampagnen sind erfolgreich, basierend darauf, die Zielgruppe auf den
Kanalen Google und LinkedIn anzusprechen. Zusatzlich wurde das Kontaktformular auf der
Website angepasst, um B2B- und B2C-Anfragen zu trennen und zu messen. Die
Zusammenarbeit fiihrte zu einer erfolgreichen Online-Prasenz mit positiven Ergebnissen iiber
einen langen Zeitraum, die zur Starkung des Rebranding und der Unterstiitzung des internen

\ertriebs beigetragen haben.

GESPRACH VEREINBAREN

www.semsea.at


https://www.semsea.at/kontakt/termin/
https://www.semsea.at

